
Formation pour devenir chargé.e de
développement commercial pour un club

de handball du territoire Auvergne-
Rhône-Alpes

COUP D’ENVOI
 OCTOBRE 2026

                                                 

Titre professionnel Négociateur technico-commercial
Niveau 5 du Ministère du travail - RNCP 39063

Equivalent à un Bac+2 préparé en 1 an

Négociateur/trice 
technico-commercial(e)



Formation professionnelle
de octobre 2026 

à octobre 2027

AVEC DES CONTENUS DIVERSIFIÉS

                                                 

FORMATION EN CONTRAT
APPRENTISSAGE
Coût de la formation pris en
charge pour tout ou partie par
l'OPCO de l’employeur

                                                 

LA ROUCOULETTE QU’IL VOUS FAUT !

INSCRIPTION 

ON REPOND À VOS BESOINS
Prospecter et fidéliser des clients entreprises
Développer des offres attractives
Structurer les partenariats et sponsoring
Valoriser votre club
Générer de nouvelles ressources 

Intervenants experts du métier
Visites d'infrastructures sportives
Pédagogie innovante 

La Ligue Auvergne Rhône Alpes Handball, en lien avec Pikango, propose une
nouvelle formation, pour permettre aux clubs de se structurer sur la partie
développement des ressources financières en recrutant, un.e apprenti.e pour une
durée d’un an. 
Spécialisation unique dans le secteur du handball.
En tant qu’apprenti.e, vous bénéficierez d’une approche concrète avec des cas réels,
des mises en situation et des interventions de professionnels du secteur.

ATTENTION ! UNIQUEMENT 15
PLACES DISPONIBLES !

CLIQUEZ ICI OU

420 HEURES ET 530 HEURES DE FORMATION
EN PRÉSENTIEL EN DISTANCIEL/ HYBRIDE

SELON LES PARCOURS DONT 35 H DE
CERTIFICATION 

https://pikango.bloom-alternance.fr/form/charge-de-promotion-et-marketing-sportif-h-f-mpcr7mhh
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